2.Biznesa plana struktiras paraugs
jaunai uznéméjdarbibai

[uznémuma nosaukums]
biznesa plans laika posmam no [gads] lidz [gads].

levads

1. Biznesa plana satura raditajs
l. Biznesa plana satura raditajs
Il. Biznesa plana 1ss kopsavilkums
lll.  Visparéja informacija par uznémumu
IV. Vadiba
V.  Nozares raksturojums
VI. Darbibas raksturojums, produkti, pakalpojumi
VII. Marketinga plans
VIIl. Projekta realizacijas izklasts
IX. Finansu plans
X.  Riski un to samazinaSanas pasakumi
XI.  Pielikums

2. Biznesa plana iss kopsavilkums

¢ Biznesa plana mérki,

¢ Planota uznémejdarbibas juridiska forma,

¢ Darbibas pamatvirzieni (preces, pakalpojumi),
e Uznémuma vieta tirgd,

¢ Projekta ideja,

e Projekta realizacijas komandas raksturojums,
e Projekta izmaksas,

¢ Pieprasttais finanséjums,

¢ Projekta finansésanas plans,

¢ Projekta mérkis,

o Batiskakie riski.

Esosais
stavoklis

3. Visparéja informacija par uzpémumu

¢ Paredzamais uznémuma nosaukums, juridiska forma,

e Uznémuma paredzamais pamatkapitals,

e Uznémuma paredzamie dibinataji, ipasnieki (daltbnieki vai akcionari), to
[ldzdaliba pamatkapitald % (ja paredzami vairak ka pieci ipasnieki -- uzradit ar
l[dzdaltbu 15% vai vairak),

¢ Uznémuma planotais darbibas veids (nozare), ja vairaki — bitiskakie péc
apgrozijuma,

e Specializacija -- kadu pre€u razosana, pakalpojumu snieg3ana,

¢ Planotad uznémuma struktiira, pamatdarbibas vieta un ta filiales (ja tadas
paredzétas),

e Zeme, €kas un pamatlidzekli -- pasuma un/vai nomatie, Trétie,

¢ Planotais uznémuma nodarbinato darbinieku skaits (vadiba un paréjie),

e Biznesa mérki,

e Uznémuma iesp&jamo panakumu iemesli.

4. Vadiba

Uznémuma paredzama organizatoriska strukttra un vadibas locek]|u
uzskaitijums:

e vards, uzvards,

e ienemamais amats,

e izglitiba un darba pieredze, kas adekvata amatam un uznémuma
pamatdarbibai.
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(turpinajums
esoSajam
stavoklim)

5. Nozares raksturojums

Nozares, kura darbosies uznémums (batiskakas - ja vairakas), raksturojums —
nozares pamatraditaji (vélams — balstiti uz Latvijas oficialo statistiku),
pieméram:

¢ Latvija kopuma saraZotais attiecigas nozares produkcijas vai sniegto
pakalpojumu fiziskais apjoms un apjoms naudas izteiksmé pédéjo 3-5 gadu
laika, nozares svarigums Latvijas tautsaimniecib3,

¢ nozares tendences un to analize, cikliskums, sezonalas svarstibas,

e nozares attistibas perspektivas — razo8anas vai pakalpojumu apjomu
prognozes turpmakajiem 3-5 gadiem, bet ne mazak par kredita darbibas laiku.

6. Darbibas raksturojums, produkti, pakalpojumi

Uznémuma paredzamas darbibas raksturojums ta batiskako darbibas nozaru
konteksta, razoSanas (pakalpojumu) apjoma salidzinajums ar nozares
raditajiem.

Uznémuma produkta ( pakalpojumu) raksturojums:
e produkta (pakalpojumu) pasibas, kvalitate,

e prognoz€&jama cena,

e izplatiSanas veidi, apkalpoSana,

e reklama u.tml.

Izejvielu un materialu Tss raksturojums. To planotie piegadataji:
e piegadataju raksturojums, to grupéjums, lielums (lieli vai daudzi mazi),
e svarigako piegadataju uzskaitijums (vairak ka 10% no kopapjoma).

7. Marketinga plans
7.1. Paredzama produkta (pakalpojumu) batiskako noieta tirgu raksturojums:
e vietéjais (kurs$ regions, teritorija) vai arvalstu (eksports uz kuram valstim);
e produkta patérétaji — citi uznémumi vai iedzivotaju grupas;
¢ patérina tirgu apjoms (piem. pédéjo piecu gadu laika konkréta produkta
patérin$ gada (vai ménes),
e tirgu tendences un to analize,
o tirgu attistibas nakotnes perspektivas — tirgu apjomu prognoze turpmakajiem
3-5 gadiem, bet ne mazak par kredita darbibas laiku.

7.2. Prognozé&jama tirgus dala, kuru ienems uznémums. Faktoru, kas nosaka
uznémuma konkurétspéju konkrétaja tirgl, analize, pieméram:

¢ konkurétspéjiga cena,

e produkta kvalitate,

neaizvietojams, unikals produkts,

apkalposana,

atrasanas vieta,

ienems specifisku tirgus nisu, u.tml.

7.3. Prognozé&jamo uznémuma klientu struktdra:

e uznémumu — patéréetaju raksturojums, patérétaju grupéjums, lielums (lieli vai
daudzi mazi), to teritorialais izvietojums,

¢ iedzivotaju — patérétaju raksturojums, kadas grupas, to teritorialais
izvietojums.

7.4. lespé&jamie batiskakie konkurenti, to tirgus dalas un attistibas prognozes.
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(turpingjums 7.6. Uznémuma marketinga stratégijas 1ss raksturojums:
esosajam e predu attistiba,
stavoklim) "
e cenu politika,
e atraSanas vieta,
e tirdzniecibas veicina$ana, pre€u propaganda, izplatiSana, reklama,
Projekts 8. Projekta realizacijas izklasts
¢ Projekta mérkis (Tstermina un ilgtermina),
¢ Projekta paredzamais rezultats,
¢ Projekta realizacijas vieta,
¢ Projekta realizacijai nepiecie$amie tehniskie I1dzekli (iekartas, ekas,
aprikojums u.tml., to tehniskie parametri, paredzamas jaudas utt.),
¢ Resursi (tehnologija, darbaspéks, izejvielas),
¢ Finansu resursi, kas nepiecieSami projektam, un to iegiSanas celi,
¢ Pieprasijuma prognoze attiecigajam precém (pakalpojumiem),
¢ Projekta ietekme uz apkartéjo vidi un ar to saistitie riski,
¢ Projekta realizacijas seciba, realizacijas posmi, shéma — grafiks.
Prognozes | 9. Finansu plans

Uznémuma finansialas darbibas prognoze turpmakajiem 3-5 gadiem, bet ne
mazak par kredita darbibas laiku.

9.1. Pienémumi, uz kuriem balstita finansu prognoze, pieméram par:
valsts ekonomisko stavokli (inflacijas, nozares attistiba kopuma),
ekonomisko stavokli arvalstis, ar kuru uznémumiem ir attiecibas,
uznémuma attistibas raditajiem,

iesp&jamiem finansu resursiem, to avotiem,

cenu politiku,

tirgus attistibu,

likumdos$anu, tai skaitd nodok|u un muitas joma, u.tml.

9.2. lenémumu plans (pa galveno produktu un pakalpojumu veidiem:
daudzums x cena)

9.3. Pelnas un zaudéjumu aprékins (ietverot uznémuma izmaksu
atSifréjumu pa produktu grupam un péc izmaksu veida).

9.4. Bilance (ieteicams izmantot Latvijas oficialas bilances formatu).

9.5. Naudas plismas parskats (pa ceturkSniem) — atseviski paradot
sekojoSas pozicijas:

naudas plusma no saimnieciskas darbibas,

naudas pliasma no investiciju darbibas,

naudas plisma no finansésanas,

kopa tira naudas plisma,

naudas atlikums uz perioda beigam (jasakrit ar attiecigo raditaju uz
perioda beigdm bilancé).

9.6. Kredita atmaksas (arT procentu) grafiks un ta atmaksas avoti.

10. Riski un to samazinasanas pasakumi
Galveno risku uzskaitljums un raksturojums. Paredzamo pasakumu galveno
risku ietekmes ierobezoSanai vai mazinasanai apraksts.
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Pielikumi

11. Pielikums

Biznesa plana minéto faktu un slédzienu apstiprinoso dokumentu kopijas,
shémas, tabulas, diagrammas, tirgus pétijumu rezultati, konkurences analize,
[lgumu (nomas, ar klientiem un piegadatajiem), licencu, sertifikatu, ekspertizu
rezultatu, patenta un citu dokumentu kopijas.

12. lesniedzéja (autora) vards, uzvards, paraksts un datums (var bt ari
uz titullapas).
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